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Descripción del mercado  

Canadá es un país compuesto por 10 provincias y 3 territorios. 

Se agrupan en 4 regiones: Oeste, Central, Atlántica y Norte. 

La región central concentra cerca del 62% de la población total, la cual se estima 

es de 33,7 millones de habitantes en 2010.
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Indicador 2009 2010* 2011*

Población 33,7 34,0 34,3

PIB (USD millones) 1.336.418 1.568.147 1.631.229

PIB per cápita (USD en PPP) 38.040 39.400 40.380

Tasa de crecimiento real PIB  (Var%) -2,5% 3,5% 2,1%

Inflación (Var%) 0,3% 1,7% 1,9%

Tasa de desempleo 8,3% 7,9% 7,4%

Exportaciones (USD millones FOB) 312.711 421.877 446.517

Importaciones (USD millones FOB) 319.610 391.467 417.826

Indicadores económicos y 

descripción del mercado  

Su desempeño económico ha estado soportado principalmente en el sector 

servicios que, en promedio, concentra 71% de la actividad económica. Le siguen 

industria y agricultura cada uno con participaciones 26% y 2% respectivamente.

Canadá: Indicadores macroeconómicos 2009 - 2011

*Pronóstico. Fuente: Trademap. Economist Intelligence Unit (EIU)



 Canadá es el mayor importador per 

cápita del mundo.

 Segundo país en reservas 

petroleras y el tercer productor 

mundial de gas natural y madera.

 Canadá es el mejor lugar para 

hacer negocios entre el G-8 en los 

próximos cinco años (The Economist

Intelligence Unit).

 En extensión, Canadá es el segundo

país más grande después de Rusia.

9.970.610 km2

 Por vía aérea, la distancia entre

Ottawa y Vancouver es la misma que

entre Toronto y Bogotá. (5 horas y

media).

 Por vía marítima, Colombia queda más

cerca al mercado de la Costa Este

Canadiense que México. La ruta

Cartagena-Halifax es más corta que

cualquier ruta desde el Golfo de

México al mismo puerto.

Descripción del mercado

y tendencias  



 Canadá mercado con amplias

oportunidades. El éxito en este

mercado está ligado a la calidad del

producto. Valor agregado.

­ Productos confiables y durables,

no de mala calidad.

­ Tendencia a incorporar nuevas

tecnologías en prendas de vestir,

accesorios domésticos y de

entretenimiento.

­ Oportunidades para productos

especializados, mercados de nicho

y hechos a medida.

 Alto ingreso per cápita (US$38.040 en

2009), explica la alta demanda de

bienes y servicios (nacionales e

importados).

 A pesar de que Canadá es un país rico

en recursos minerales y agrícolas,

existen importantes oportunidades.

 Demografía. La población de Canadá

se está envejeciendo rápidamente y se

está volviendo más urbana. Estos

segmentos tienen mayor capacidad

adquisitiva y demandan Edad de la

población.

Descripción del mercado:

Tendencias  



 Tipo de hogar. Unifamiliar (26,8% de

los hogares canadienses. Importante

demanda por vivienda y por bienes

durables.

 Oficinas en el hogar.

 Origen. Para 2031, entre el 25% y

28% de la población podría ser

nacida en el extranjero. Cerca del

55% de esta población habría nacido

en Asia. Productos étnicos y

exóticos.

 Productos rápidos para el consumo

(ahorro del tiempo es una constante

en la demanda canadiense).

 Hacer visibles las ventajas de los

productos o servicios.

 Demanda de presentaciones

personales.

Descripción del mercado:

Tendencias  
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Fuente: Trademap. Cálculos Proexport

Comercio Internacional
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Comercio Canadá – Mundo
2002 – 2009

USD millones

El principal socio comercial es Estados Unidos. En 2009, este país participó con 75% (USD 

234.457 millones) en el total exportado por Canadá y 51% del total importado.



 Tratados Vigentes con los

principales consumidores y

productores del mundo: NAFTA

(EE.UU y México), EE.UU, EFTA,

Israel, Costa Rica, Chile, Perú.

 Tratados en negociación : ALCA,

4 de Centro-América, Panamá,

Asociación de Libre Comercio

Europea, República de Corea,

Singapur, CARICOM, República

Dominicana, Japón.

Comercio Internacional

Fuente: Trademap. Cálculos Proexport

Department of Foreign Affairs and International Trade Canada
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Importaciones

Exportaciones

 Maquinaria y Equipos

 Computadores

 Vehículos y Autopartes

 Aparatos Eléctricos

 Combustibles Minerales

 Productos Farmacéuticos 

 Plásticos

 Metales Preciosos

 Productos de Hierro o Acero 

 Muebles

 Papel y Cartón

 Confecciones 

 Cosméticos

 Alimentos

 Petróleo

 Automóviles 

 Turbinas de Gas

 Aparatos de telecomunicación

 Oro y Diamantes

 Papel

 Aeronaves

 Aluminio en Bruto

 Madera 

 Cereales

 Abonos 

 Carnes 

 Cobre Refinado 

 Prod. Químicos Orgánicos

Principales productos importados y exportados por Canada

Comercio Internacional

Fuente: Trademap. Cálculos Proexport
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Colombia – Canadá
Casi triplicamos las exportaciones en 8 años…

Fuente: DANE. Cálculos Proexport

Comercio Colombia Canadá

2002 – 2010

USD millones FOB



Comercio

Colombia - Canadá

Exportaciones no tradicionales de 
Colombia a Canadá - 2009

Del total exportado en 2009

,77% (USD 297 millones) se

asoció al segmento tradicional,

destacándose la venta de carbón

(50%), café (26%), y petróleo

(1%).

El segmento no tradicional

participó con 23% del total

exportado. Se destacaron las

ventas de azucares y mieles

(23% del total no tradicional), y

flores-plantas vivas (21%). En

menor medida se registró la

venta de productos de la

industria química (7%),

derivados del café (4%) y

confecciones (5%).
Fuente: DANE. Cálculos Proexport
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TLC Colombia – Canadá:

Temas negociados

ACCESO DE MERCADOS

• Acceso a mercados de mercancías 
(agrícolas y no agrícolas)

• Reglas de origen 
• Procedimientos de origen y facilitación de 

comercio
• Medidas sanitarias y fitosanitarias
• Obstáculos técnicos al comercio
• Medidas defensa comercial 

INVERSIÓN Y SERVICIOS 

• Inversión
• Comercio transfronterizo de servicios 
• Telecomunicaciones
• Servicios financieros 
• Entrada temporal de personas de 

negocios 

TEMAS TRANSVERSALES

• Política de competencia
• Contratación pública
• Comercio electrónico 
• Asuntos laborales 
• Medio ambiente 
• Cooperación relacionada con el comercio 
• Solución de diferencias 



TLC Colombia – Canadá:

Bienes agrícolas
PRINCIPALES LOGROS

• Acceso libre de aranceles de manera inmediata para el 98% de la oferta exportable 

actual y potencial agropecuaria .

• Consolidación de las preferencias del SGP, en especial para café y azúcar crudo, 

confitería, tabaco, y cacao.

• Amplia asimetría en las modalidades de desgravación a favor de Colombia. 

OPORTUNIDADES 

• Flores

• Azúcar

• Confitería

• Alimentos Procesados

• Crustáceos

• Vegetales Frescos

• Aceites y Grasas 

• Cacao

• Alimentos Conservados

• Proteínas concentradas 

• Productos de Panadería

• Bebidas no Alcohólicas



TLC Colombia – Canadá:

Bienes industriales

PRINCIPALES LOGROS

• Desgravación inmediata para el 99% de los bienes industriales de la oferta

exportable actual y potencial de Colombia.

• Plazos de desgravación otorgados por Colombia no sobrepasan los 10 años con

el fin de que el aparato productivo colombiano se adecue a las nuevas

condiciones de competencia.

• Se benefician de los programas de liberación aquellas mercancías que hagan

uso de los instrumentos de promoción de exportaciones como Plan Vallejo y

Zonas Francas.



TLC Colombia – Canadá:

Bienes industriales

OPORTUNIDADES

Manufacturas

• Autopartes

• Baterías para autos

• Pastillas para freno 

• Plásticos

• Productos de cerámica

• Preparaciones higiene bucal

• Cerámicos, mármoles y piedra.

• Fibra de vidrio  

• Aisladores eléctricos

Prendas

• Hilados y fibras sintéticas

• Trajes para Hombre

• Ropa Interior

• Vestidos de Punto

• Vestidos de Baño

• Artículos de Cuero



TLC Colombia – Canadá:

Servicios, inversión y compras públicas

SERVICIOS

• Oportunidad en: servicios profesionales y

otros servicios: consultoría, telemedicina, “call

centers”, traducción en línea, servicios de

procesamiento de datos, servicios de

informática y otros servicios relacionados con

software, telecomunicaciones y servicios de

diseño, entre otros.

INVERSIÓN

• Mejora el clima para la inversión

.

• Colombia podrá consolidarse como un mejor

destino de la inversión para terceros países, dado

que una empresa constituida en Colombia con

capital de origen de un tercer país podrá recibir los

beneficios del Tratado.

CONTRATACIÓN PÚBLICA

• Se abre la puerta a un mercado de USD 17.000 millones de dólares.

• Se logró el mejor acceso otorgado por Canadá a cualquier socio comercial.

• Oportunidades para sectores de confecciones, calzado y elementos de dotación, así como material y

equipo médico y dental, entre otros



TLC México

TLC Chile
TLC Costa Rica

Crecimiento de Exportaciones 

a Canadá con TLC

Fuente: World Trade Atlas - Statistics Canada



www.mincomercio.gov.co

Información del TLC

Página web MCIT

http://www.mincomercio.gov.co/


Información del TLC

Página web Proexport



GRACIAS !


